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GVS PRESENTA IL PIANO INDUSTRIALE 2026-2028 E RIVEDE AL RIALZO 

LA GUIDANCE 2026 

 

 

Crescita organica mid-single-digit del fatturato nel periodo 2026-2028, sostenuto 

da sinergie commerciali, lancio di nuovi prodotti ed espansione geografica 

Espansione del margine EBITDA normalizzato di circa 100 punti base nel periodo 

2026-2028, fino a circa il 27%, grazie a crescita organica e leva operativa 

Leverage ratio target pari a 1x entro il 2028, supportato da una solida generazione 

di cassa operativa, una gestione disciplinata del capitale circolante e investimenti 

stabili 

Guidance 2026 rivista al rialzo: crescita organica mid-single-digit dei ricavi, 

espansione del margine EBITDA normalizzato di 50-100 punti base e leverage ratio 

in un intorno di 2x 

 

 

*** 

 

Zola Predosa (BO), 24 settembre 2026 - Il Consiglio di Amministrazione di GVS S.p.A. (la “Società” o il 

“Gruppo”), leader nella fornitura di soluzioni di filtrazione avanzate per applicazioni altamente critiche 

prevalentemente nel settore healthcare, riunitosi oggi ha approvato il Piano Industriale 2026-2028 (il 

“Piano”). 

ll Piano segna il passaggio dal ciclo di investimenti 2022-2025 a una fase incentrata sulla piena 

valorizzazione della rafforzata piattaforma industriale e commerciale del Gruppo, attraverso una 

costante crescita organica, un ulteriore miglioramento della redditività e una rapida riduzione della 

leva finanziaria. 



 

 

GUIDANCE 2026 RIVISTA AL RIALZO 

Sulla base dell’accelerazione della crescita dei ricavi nelle diverse divisioni e dell’attuale visibilità 

sull’andamento del business, GVS rivede al rialzo la guidance per l’esercizio 2026 come segue: 

• crescita organica (a cambi costanti) dei ricavi mid-single-digit rispetto all’esercizio 2025; 

• espansione del margine EBITDA normalizzato di 50-100 punti base rispetto all’esercizio 2025; 

• leverage ratio in un intorno di 2x. 

 

 

PIANO INDUSTRIALE 2026-2028: "HARVESTING THE INVESTMENT CYCLE" 

Il Piano si fonda su tre principali driver di creazione di valore: crescita organica costante dei ricavi, 

ulteriore miglioramento della profittabilità e forte generazione di cassa. La crescita sarà sostenuta 

dalle sinergie commerciali derivanti dalle recenti acquisizioni, dallo sviluppo delle piattaforme globali 

del Gruppo, dal lancio di nuovi prodotti e dall’ampliamento della presenza geografica. La 

profittabilità è attesa beneficiare di una politica di prezzo disciplinata e di una maggiore leva 

operativa, grazie al progressivo assorbimento della capacità produttiva installata. La crescita 

dell’EBITDA si tradurrà in generazione di cassa e in una significativa riduzione della leva finanziaria, 

riportando il Gruppo a una struttura patrimoniale snella e pronta per nuove opportunità di M&A. 

 

Target di Gruppo 2026-2028 

 

Metrica Target 2026-2028 

Crescita organica del fatturato CAGR mid-single-digit 

Margine EBITDA normalizzato +100 pb vs. FY 2026, fino a circa il 27% 

Leverage ratio 1x entro fine 2028 

 

 

PRIORITÀ STRATEGICHE PER DIVISIONE 

MedTech: crescita del core business ospedaliero attraverso sinergie commerciali, cross-selling e lancio 

di nuovi prodotti, istituendo al contempo una struttura commerciale dedicata alle applicazioni di 

bioprocessing a maggior potenziale di crescita (packaging farmaceutico, membrane e cartucce). 

Target: CAGR mid-single-digit del fatturato nel periodo 2026-2028, escludendo l’impatto della parziale 

riduzione del business emodialisi. 



 

 

Transfusion Medicine: sviluppo della piattaforma globale recentemente costruita attraverso il 

recupero di quote di mercato nella raccolta, l’espansione in nuove geografie, l’aggiornamento del 

portafoglio prodotti e lo sviluppo di nuovi programmi OEM. Incremento della quota di mercato 

globale di GVS nel mercato target del whole blood da circa il 6,5% nel 2026 a circa l’8% nel 2028. 

Target: CAGR delle vendite high-single-digit. 

Safety: prosecuzione del percorso di espansione attraverso l’introduzione di nuovi prodotti, inclusi 

aggiornamenti della gamma esistente e nuovi lanci volti a completamento della piattaforma, 

nonché attraverso l’ampliamento della presenza geografica nei mercati core e in nuovi mercati. 

Target: CAGR delle vendite high-single-digit. 

Life Sciences: sviluppo della piattaforma premium di filtrazione attraverso il rafforzamento delle 

partnership con i principali distributori globali, un portafoglio prodotti più completo e certificazioni con 

clienti farmaceutici. 

Target: CAGR delle vendite high-single-digit. 

Energy & Mobility: stabilizzazione del business tradizionale legato ai motori endotermici attraverso il re-

shoring di produzioni negli Stati Uniti e alla tenuta delle applicazioni ibride, con contestuale sviluppo 

di nuove direttrici di crescita nelle membrane di ventilazione dei sistemi elettronici e per la produzione 

di idrogeno. 

Target: CAGR delle vendite low-single-digit. 

 

 

PROFITTABILITÀ E GENERAZIONE DI CASSA 

Il Gruppo prevede un incremento di circa 100 punti base del margine EBITDA normalizzato entro il 

2028, da circa il 26% nell’esercizio 2026 a circa il 27%. Il miglioramento atteso è sostenuto da una 

crescita organica mid-single-digit dei ricavi, inclusivo di un contributo annuo del pricing pari all’1,5%, 

e dalla leva operativa, pur incorporando un’inflazione annua stimata dei costi pari al 2,5%. 

La solida generazione di cassa operativa, un’evoluzione del capitale circolante sostanzialmente in 

linea con le vendite, un tax rate pari al 26%, investimenti pari al 7% delle vendite e un costo medio del 

debito pari al 3,5% sono attesi supportare una riduzione del leverage ratio da circa 2x a fine 2026 a 1x 

a fine 2028. 

 

 

*** 

 

 



 

 

CONFERENCE CALL 

Il Piano Industriale 2026-2028 sarà presentato giovedì 24 settembre 2026 alle ore 16:00 CET nel corso 

di un webinar / conference call tenuta dal Top Management del Gruppo. 

L’evento potrà essere seguito in modalità webinar o in modalità telefonica, registrandosi al link 

sottostante: 

CLICCA QUI PER REGISTRARTI ALLA CONFERENCE CALL & WEBINAR 

La presentazione illustrata dal Top Management sarà disponibile prima dell’inizio della conference 

call sul meccanismo di stoccaggio autorizzato eMarket Storage, gestito da Teleborsa Srl, nonché sul 

sito internet della Società www.gvs.com (nella sezione Investor Relations/Presentazioni Finanziarie). 

 

 

*** 

 

Il presente comunicato stampa è disponibile sul sistema di diffusione di informazioni regolamentate 

eMarket SDIR, gestito da Teleborsa Srl, nonché sul sito della Società www.gvs.com (nella sezione 

Investor Relations/Comunicati Stampa). 

 

 

*** 

 

 

Contatti 

Investor Relations GVS S.p.A.  

Guido Bacchelli 

Head of Strategy, Corporate Development and IR 

investorrelations@gvs.com 

 

DISCLAIMER 

Il presente comunicato contiene dichiarazioni previsionali (“forward-looking statements”), relative a futuri 

eventi e risultati operativi, economici e finanziari di GVS. Tali previsioni hanno per loro natura una 

componente di rischiosità ed incertezza, in quanto dipendono dal verificarsi di eventi e sviluppi futuri. I 

risultati effettivi potranno discostarsi in misura anche significativa rispetto a quelli annunciati in relazione a 

una molteplicità di fattori di natura esterna non necessariamente controllabili da GVS. 

https://urlsand.esvalabs.com/?u=https%3A%2F%2Fservices.choruscall.it%2FDiamondPassRegistration%2Fregister%3FconfirmationNumber%3D3513683%26linkSecurityString%3D48d7cf547&e=a5b8130e&h=8bbf02d2&f=y&p=y
mailto:investorrelations@gvs.com
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