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COMUNICATO STAMPA 

GRUPPO ALLCORE: IL CDA APPROVA IL BILANCIO CONSOLIDATO E IL 
PROGETTO DI BILANCIO DI ESERCIZIO AL 31 DICEMBRE 2025 

 

Ricavi resilienti, marginalità in contrazione: perimetro più focalizzato sul core 
business e prosecuzione del percorso di rafforzamento tecnologico, organizzativo e 

commerciale del Gruppo 
 

KEY FINANCIALS CONSOLIDATI FY2025: 
● Ricavi delle vendite pari a Euro 44,3 milioni, rispetto a Euro 43,2 milioni del FY2024.  
● Valore della produzione pari a Euro 45,7 milioni, sostanzialmente in linea con Euro 45,8 

milioni del FY2024.  
● EBITDA pari a Euro 2,3 milioni, rispetto a Euro 5,7 milioni del FY2024. 
● EBITDA adjusted pari a Euro 2,7 milioni, rispetto a Euro 5,8 milioni del FY2024. 
● Utile di Gruppo pari a Euro 36 migliaia, rispetto a Euro 1,1 milioni del FY2024. 
● PFN cash positive per Euro 3,5 milioni, rispetto a PFN cash positive per Euro 2,2 milioni 

al 31 dicembre 2024. 

 

Milano, 24/03/2026 – Il Consiglio di Amministrazione di Allcore S.p.A. (la “Società”), attiva nella 
consulenza aziendale rivolta alle PMI italiane con un modello AI-driven, quotata sul mercato Euronext 
Growth Milan, ha approvato in data odierna il bilancio consolidato e il progetto di bilancio chiusi al 31 
dicembre 2025. 

 

Gianluca Massini Rosati, Presidente e AD di Allcore S.p.A., ha commentato:  
“Il 2025 è stato un anno di profonda evoluzione strategica e organizzativa. Abbiamo proseguito la 
focalizzazione del Gruppo sul core business, riducendo progressivamente l’esposizione al comparto 
real estate, e allo stesso tempo abbiamo investito nella semplificazione societaria, nel rafforzamento 
della struttura organizzativa e nello sviluppo tecnologico. Le fusioni perfezionate nel corso dell’esercizio 
e l’entrata in funzione del nuovo ERP di Gruppo hanno richiesto attenzione manageriale e generato 
costi di transizione, ma hanno posto basi più solide per un’organizzazione più efficiente e integrata. Sul 
fronte commerciale, abbiamo accelerato l’evoluzione verso un modello di acquisizione sempre più 
multicanale, affiancando al digital marketing nuovi canali relazionali e phygital come Partnership e 
Allcore Professional Network. Riteniamo che questa impostazione, insieme agli investimenti in Yuxme, 
Software & AI e Allcore Mind, rappresenti la base più coerente per sostenere la crescita futura del 
Gruppo.” 

 

PRINCIPALI RISULTATI CONSOLIDATI AL 31 DICEMBRE 2025 

Nel corso del 2025 il Gruppo ha confermato la tenuta del core business, con ricavi in crescita 
nonostante la significativa evoluzione del perimetro di consolidamento rispetto al 2024. L’esercizio 2025 
vede infatti un perimetro di consolidamento differente che non include più integralmente il contributo di 
alcune Business Unit (Instant Buyer – Real Estate e QRE3 S.r.l.), che si traducono in una minore 
contribuzione al valore della produzione per circa Euro 1,3 milioni e all’EBITDA per circa Euro 
1,0 milione. 



 

L’obiettivo è indirizzato a uno sviluppo futuro maggiormente focalizzato sull’attività consultech e al 
recupero della redditività, anche grazie al percorso di semplificazione e razionalizzazione 
societaria, attraverso la fusione per incorporazione in Allcore S.p.A. di Amyralia S.r.l. e Finera 
Società Benefit S.r.l., nonché di Soluzione Meeting S.r.l. 

Nel 2025 i Ricavi delle vendite consolidati sono pari a Euro 44,3 milioni, in crescita del 2,7% rispetto 
a Euro 43,2 milioni dell’esercizio precedente. Il Valore della Produzione si attesta a Euro 45,7 milioni, 
sostanzialmente in linea con il 2024 (Euro 45,8 milioni). Rispetto alle Business Unit si evidenzia: 

● La BU Pianificazione Fiscale e Gestione Contabile, che rappresenta il principale contributore ai 
risultati del Gruppo con circa il 75,9% del VdP, ha generato un Valore della Produzione pari a 
Euro 34,6 milioni, in linea con l’esercizio precedente. Il margine di contribuzione è pari a Euro 
6,4 milioni mentre l’EBITDA è pari a Euro 2,9 milioni e l’EBITDA adjusted a Euro 3,3 milioni, in 
contrazione rispetto a livelli del 2024, con dinamica che riflette una buona tenuta dei volumi, a fronte 
tuttavia di un maggiore peso dei costi per servizi e del costo del personale, nonché dell’evoluzione 
del modello commerciale del Gruppo. Tale BU ha operato in un contesto di mercato caratterizzato 
da cambiamenti nei comportamenti di ricerca e valutazione della clientela che hanno inciso 
sull’efficacia relativa di alcuni meccanismi di conversione del canale digitale. In tale scenario, 
Allcore ha accelerato l’evoluzione verso un modello di acquisizione sempre più multicanale, 
affiancando al digital marketing – che continua a rappresentare un asset strategico distintivo del 
Gruppo – nuovi canali quali Partnership e Allcore Professional Network basati su un 
approccio phygital che vedrà risvolti significativi nel corso del 2026. 

● La BU Consulting ha evidenziato un VdP pari a Euro 5,5 milioni, pressoché invariato rispetto a 
Euro 5,9 milioni del FY2024 considerando che l’esercizio precedente risentiva anche della 
presenza del veicolo QRE3 S.r.l., incluso a livello gestionale nella BU e non presente nel 2025. 

● La BU Software ha registrato una crescita significativa del VdP, attestandosi a Euro 3,1 
milioni rispetto a Euro 2,1 milioni del FY2024, confermando il progressivo sviluppo dell’area 
tecnologica del Gruppo. La dinamica della marginalità riflette il permanere di una fase di 
investimento, caratterizzata dal rafforzamento della struttura commerciale e delle attività di 
marketing, funzionale allo sviluppo della capacità della Business Unit di acquisire direttamente 
nuova clientela i cui risvolti in termini di marginalità si aspettano negli esercizi successivi. La 
centralità di Yuxme e dello sviluppo di soluzioni basate su automazione e intelligenza artificiale 
resta uno dei principali assi di crescita del Gruppo.  

● La BU Recupero crediti e Informazioni commerciali ha evidenziato un VdP pari a Euro 1,6 
milioni, in crescita rispetto a Euro 1,3 milioni del FY2024. 

● La BU Instant Buyer – Real Estate ha contribuito ai risultati del Gruppo fino al 30 giugno 2025 
con un VdP pari a Euro 1,0 milione (Euro 1,9 milioni del FY2024). La riduzione riflette la scelta 
strategica di progressiva uscita dal comparto real estate e il conseguente mutamento del perimetro 
di consolidamento. In tale contesto si colloca anche la riduzione della partecipazione in Re 
Business S.r.l. e la cessione del controllo di RSM S.r.l.  



 

 
L’EBITDA consolidato si attesta a Euro 2,3 milioni (Euro 5,7 milioni nel 2024) con una dinamica che 
riflette, oltre al diverso perimetro, anche il maggiore peso di alcuni costi operativi, il mutato mix di 
business e la presenza di componenti non ricorrenti. L’EBITDA adjusted (determinato escludendo 
circa Euro 0,4 milioni di oneri non ricorrenti, riconducibili principalmente a premi e incentivi una tantum e 
a costi sostenuti nell’ambito del processo di riorganizzazione del perimetro societario) è pari a Euro 2,7 
milioni.  

In coerenza con il percorso di semplificazione e ottimizzazione, nel corso del 2025 è entrato in funzione 
il nuovo ERP di Gruppo, con attivazione dei principali moduli nel corso dell’esercizio, rafforzando 
ulteriormente l’infrastruttura organizzativa e di controllo del Gruppo. 

Gli ammortamenti e le svalutazioni si attestano a Euro 2,9 milioni, in lieve riduzione rispetto a Euro 3,1 
milioni dell’esercizio 2024. 

Il risultato di esercizio di Gruppo nel 2025 è pari a Euro 36 migliaia rispetto a Euro 1,1 milioni 
dell’esercizio precedente. 

Al 31 dicembre 2025 la Posizione Finanziaria Netta resta cash positive per Euro 3,5 milioni (vs. 
Euro 2,2 milioni al 31 dicembre 2024) pur in un esercizio caratterizzato da assorbimento di cassa 
operativo, legato alla transizione del perimetro, agli investimenti organizzativi e alla dinamica del 
capitale circolante. Tale valore, inoltre, non include i saldi attivi della tesoreria in criptovalute (iscritta 
nelle immobilizzazioni immateriali), né la quota dei titoli iscritti nelle immobilizzazioni finanziarie non 
ancora liquidati per un totale di Euro 1,4 milioni. 

Nel 2026 il Gruppo si concentrerà sul ⁠⁠rafforzamento del modello di acquisizione e commerciale 
multicanale volto a sostenere il progressivo miglioramento della redditività del core business e ad una 
⁠⁠maggiore disciplina nell’assorbimento di cassa e nell’efficienza operativa. 

 

 



 

PROPOSTA DI DESTINAZIONE DEL RISULTATO DI ESERCIZIO DELLA CAPOGRUPPO 

Il Consiglio di Amministrazione ha deliberato di proporre all’Assemblea degli azionisti di destinare il 
risultato di esercizio della capogruppo Allcore S.p.A., pari a Euro 143.437, per Euro 229 a riserva legale 
e per Euro 143.208 a utili a nuovo. 

 

FATTI DI RILIEVO AVVENUTI NELL’ESERCIZIO 2025 

Nel corso del 2025 il Gruppo ha proseguito il proprio percorso di sviluppo commerciale e di evoluzione 
del modello operativo, con particolare attenzione all’ampliamento dei canali di vendita, al rafforzamento 
dell’ecosistema professionale e all’ulteriore sviluppo degli asset tecnologici, digitali e di Intelligenza 
Artificiale sia nell’ambito dell’offerta che dell’efficientamento organizzativo, oltre a perfezionare una 
serie di operazioni societarie volte ad ottimizzare il perimetro e il core business del Gruppo, di seguito 
rappresentate: 

● In data 31 marzo è stato stipulato l’atto di fusione multipla per incorporazione delle società 
Amyralia S.r.l. e Finera Società Benefit S.r.l. in Allcore. La Fusione ha efficacia, ai fini 
contabili e fiscali, a far data dal 1° gennaio 2025 mentre gli effetti civilistici dalla data di efficacia 
dell’atto di fusione coincidente con la data ultima dell’iscrizione nel Registro imprese. 

● Il 15 maggio è stato predisposto il bilancio di liquidazione della società QRE3 S.r.l. su base 
volontaria e in data 12 agosto 2025, la società è stata cancellata dal Registro delle Imprese. 

● In data 3 giugno è stato stipulato l’atto di fusione per incorporazione della società Soluzione 
Meeting S.r.l. in Allcore. La Fusione ha efficacia, ai fini contabili e fiscali, a far data dal 1° 
gennaio 2025, mentre gli effetti civilistici dalla data di efficacia dell’atto di fusione coincidente 
con la data ultima dell’iscrizione nel Registro imprese. 

● In data 30 giugno, è stata perfezionata la cessione di una partecipazione del 10% del capitale 
sociale di Re Business S.r.l. a favore della società Ad Maiora S.S. ad un prezzo pari ad Euro 
600.000. In data 15 dicembre 2025, Allcore ha ceduto ad Ad Maiora S.S un’ulteriore quota del 
10% del capitale sociale di Re Business per un valore di Euro 600.000. 

● In data 30 giugno è stata perfezionata la cessione di una partecipazione in quote di tipo A, 
rappresentativa del 60% della quota di controllo della società RSM S.r.l. 

● In data 8 agosto è stata acquisita una partecipazione pari al 21% del capitale sociale 
di Dale Carnegie Italia S.r.l., licenziataria italiana del brand Dale Carnegie & Associates, 
Inc.. L’accordo prevede un percorso di investimento progressivo che consentirà ad Allcore di 
raggiungere una partecipazione di maggioranza pari al 51% del capitale sociale che, a 
completamento dell’operazione, prevederà l’esborso complessivo di Euro 918.000. 

L’8 aprile 2025, il CdA ha inoltre deliberato (successivamente approvato dall'Assemblea dei soci del 29 
aprile 2025) il “Piano di incentivazione monetaria Allcore 2025-2027”, da attuarsi mediante 
l’attribuzione di bonus monetari agli amministratori esecutivi, dipendenti, dirigenti, manager e 
collaboratori con responsabilità strategiche, della Società e/o delle società controllate, con l’obiettivo di 
creare un’ulteriore stimolo per far crescere le performance aziendali in termini di ricavi, redditività ed 
incentivare ulteriormente la permanenza a lungo termine del capitale umano nelle aziende del Gruppo. 

 

FATTI DI RILIEVO AVVENUTI DOPO LA CHIUSURA DEL PERIODO 

In data 20 gennaio 2026 è stato conferito l’incarico di Specialist ad Integrae SIM S.p.A. che subentrerà 
a Banca Finnat a partire dal 1° aprile 2026. 



 

Dal 23 febbraio al 10 marzo 2026 si è tenuta l’edizione 2026 del “Soluzione Tasse Tour”, durante il 
quale nelle 12 diverse tappe nelle città italiane il Presidente Gianluca Massini Rosati e i tax advisor 
hanno presentato ad oltre 1.700 imprenditori e professionisti le strategie per una pianificazione fiscale 
strategica ed efficace, illustrando casi studio reali e soluzioni concrete di successo. 

Il 16 febbraio 2026 è stato inoltre comunicato l’esito del primo termine di adesione alla proroga della 
scadenza del prestito obbligazionario “Allcore S.p.A. 2024–2033” con 14 obbligazionisti, 
rappresentanti il 97,1% dell’ammontare complessivamente sottoscritto, che hanno aderito alla proroga. 

 

EVOLUZIONE PREVEDIBILE DELLA GESTIONE 

L’evoluzione prevedibile della gestione è orientata al rafforzamento del posizionamento del Gruppo 
quale operatore consultech, attraverso una crescente focalizzazione sulle attività “core”, lo sviluppo 
degli asset tecnologici proprietari e il progressivo ampliamento dei canali di sviluppo commerciale. 
In tale contesto, il Gruppo intende proseguire nel percorso di semplificazione e razionalizzazione del 
perimetro, privilegiando le linee di business maggiormente coerenti con il proprio modello di servizio e 
con le prospettive di crescita nel medio-lungo termine. 

Sotto il profilo operativo, il Gruppo continuerà a fare leva sul presidio del digital marketing, che 
rappresenta uno degli asset distintivi del modello di business Allcore, affiancandosi un progressivo 
rafforzamento dei canali relazionali e territoriali, anche attraverso lo sviluppo di Allcore Professional 
Network e delle partnership che contano ormai centinaia di collaborazioni in tutta Italia. In tale 
prospettiva, il Gruppo intende consolidare un modello di sviluppo commerciale sempre più multicanale, 
capace di integrare gli strumenti digitali con le relazioni professionali, partnership ed eventi (previsti 
oltre 150 eventi nel 2026), alimentando un percorso di crescita più integrato e scalabile. 

Sul piano tecnologico, il Gruppo prevede di proseguire nell’evoluzione di Yuxme e, più in generale, 
nello sviluppo di soluzioni basate su dati, automazione e intelligenza artificiale, con l’obiettivo di rendere 
i servizi sempre più efficienti, accessibili e integrati nei processi operativi dei clienti. In tale ambito si 
inserisce anche il progetto Allcore Mind, volto a estendere progressivamente l’applicazione delle 
competenze e delle soluzioni sviluppate in ambito contabile anche ad altre aree del business, in 
coerenza con il percorso di trasformazione del Gruppo. 

Nel complesso, il management ritiene che tali direttrici possano sostenere l’evoluzione del Gruppo 
verso un modello operativo sempre più fondato sull’integrazione tra competenze professionali, 
tecnologia proprietaria, relazioni di mercato ed efficienza esecutiva, con l’obiettivo di consolidare 
il ruolo di Allcore quale partner di riferimento per le PMI italiane in una fase di trasformazione digitale. 

*** 

I risultati verranno presentati in un incontro online riservato agli investitori il 25 marzo 2026 alle ore 
09:15 al seguente link: 

Linkedin:  https://www.linkedin.com/events/7441884512764039168 

CONVOCAZIONE DELL’ASSEMBLEA  

Il Consiglio di Amministrazione ha deliberato di convocare l’Assemblea ordinaria degli Azionisti, per il 
giorno 27 aprile 2026 in unica convocazione, presso i luoghi, all’orario e con le modalità di 
partecipazione che verranno comunicati nel relativo avviso di convocazione che sarà pubblicato con le 
modalità e i termini previsti dalla normativa e dai regolamenti applicabili. La documentazione relativa 
alle materie all’ordine del giorno sarà messa a disposizione del pubblico presso la sede sociale e sul 
sito www.allcore.it, alla sezione Investors/Corporate Governance/ Verbali e Documentazione 

https://www.linkedin.com/events/7441884512764039168
http://www.allcore.it/


 

assemblee, nonché sul sito internet www.borsaitaliana.it, sezione Azioni/Documenti, nei termini previsti 
dalla normativa vigente. 

 

A SEGUIRE 

● Conto Economico Consolidato Riclassificato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Stato Patrimoniale Consolidato Riclassificato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Posizione Finanziaria Netta Consolidata al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Rendiconto Finanziario Consolidato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Conto Economico Separato Riclassificato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Stato Patrimoniale Separato Riclassificato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Posizione Finanziaria Netta Separata al 31/12/2025 vs 31/12/2024 
● Rendiconto Finanziario Separato al 31/12/2025 vs 31/12/2024 

*** 

Il presente comunicato è disponibile nella sezione Investors del sito www.allcore.it e sul sistema di diffusione e 
stoccaggio EMARKET SDIR ed EMARKET Storage consultabile sul sito www.emarketstorage.it. 

 

GRUPPO ALLCORE      CONTATTI 

Allcore è oggi il punto di riferimento per l’Intelligenza 
Artificiale applicata alla consulenza fiscale, finanziaria e 
manageriale alle PMI italiane. Fondata nel 2016, Allcore è 
presente su tutto il territorio nazionale con oltre 500 
dipendenti e collaboratori specializzati, offrendo soluzioni 
avanzate e sostenibili per supportare la crescita delle 
imprese, tramite BU dedicate: Soluzione Tasse offre servizi 
di consulenza fiscale e gestione contabile; Yuxme è la 
piattaforma di intelligenza artificiale per l'automazione dei 
processi contabili; Finera facilita l'accesso al credito e alla 
finanza agevolata; Quantico Business Club è la piattaforma 
per lo sviluppo del network e della crescita imprenditoriale; 
Amyralia offre consulenza manageriale per migliorare 
l’efficienza e la competitività delle PMI; Estensya è una rete 
di business center a supporto dell'operatività aziendale con 
sedi nelle principali città italiane; Irec è attiva nel recupero 
crediti. Allcore si pone quindi come partner strategico per le 
PMI italiane. 

Investor Relations  
Francesco Grieco  
Allcore S.p.A.  
Via San Gregorio, 55 - 20124 – Milano 
Tel. +39 346 67 02 066 
investor.relation@allcore.it 
 
Investor & Media Relations Advisor 
IRTOP Consulting 
Via Bigli, 19 - 20121 – Milano 
Tel. +39 02 45473883 
ir@irtop.com (Investors) 
mediarelations@irtop.com (Media) 
 
Euronext Growth Advisor  
Alantra 
Via Borgonuovo, 16 - 20121 – Milano 
Tel. +39 334 62 67 243 
ega@alantra.com 
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